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Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------ 

પ્રશ્ન-1 મારે્કટટિંગ એટલે શ ું? મારે્કટટિંગના ર્કાર્યો વિગતિાર સમજાિો. 
અથિા 

(20) 

પ્રશ્ન-1 (અ) મારે્કટટિંગ વમશ્ર વિશે ચચાા ર્કરો. (10) 
પ્રશ્ન-1 (બ) તાજેતરના ય ગમાું મારે્કટટિંગન ું મહત્િ સમજાિો. (10) 
પ્રશ્ન-2 નિી પેદાશ વિર્કાસની પ્રટિર્યા વિગતિાર સમજાિો. 

અથિા 
(20) 

પ્રશ્ન-2 (અ) ટર્કિંમત નીવતઓને અસર ર્કરતા પટરબળોની ચચાા ર્કરો. (10) 
પ્રશ્ન-2 (બ) બ્રાન્ડીંગ વિશે નોંધ લખો. (10) 
પ્રશ્ન-3 મારે્કટટિંગ વિતરણ ચેનલોના ર્કાર્યો અને તેન ું મહત્િ સમજાિો. 

અથિા 
(15) 

પ્રશ્ન-3 (અ) મારે્કટટિંગ વિતરણ ચેનલોના પ્રર્કારોની ચચાા ર્કરો. (08) 
પ્રશ્ન-3 (બ) છૂટર્ક િેપાર પર નોંધ લખો. (07) 
પ્રશ્ન-4 અભિવદૃ્ધિ વમશ્રનાું ઘટર્કો સમજાિો. 

અથિા 
(15) 

પ્રશ્ન-4 (અ) િેચાણ અભિવદૃ્ધિની પિવતઓ સમજાિો. (08) 
પ્રશ્ન-4 (બ) વ્ર્યક્તતગત િેચાણ વિશે નોંધ લખો. (07) 

ENGLISH VERSION 

Que-1  What is marketing? Explain the functions of marketing in detail. 

OR 

(20) 

Que-1 (A) Discuss about the marketing mix. (10) 

Que-1 (B) Explain the importance of marketing in recent era. (10) 

Que-2 Explain the new product development process in detail. 

OR 

(20) 

Que-2 (A) Discuss the factors affecting to the pricing policies. (10) 

Que-2 (B) Write a short note about branding. (10) 

Que-3 Explain the functions and importance of distribution channels in marketing. 

OR 

(15) 

Que-3 (A) Discuss the types of distribution channels in marketing. (08) 

Que-3 (B) Write a note on the retailing. (07) 

Que-4 Explain the components of promotion mix. 

OR 

(15) 

Que-4 (A) Explain the methods of sales promotion. (08) 

Que-4 (B) Write a note about personal selling. (07) 
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